Top IS
Company

FUR UNSER VERKAUFSGEBIET WIEN, NIEDEROSTERREICH,

NORDL. BURGENLAND SUCHEN WIR EINE

VERKAUFSLEITUNG

OST M/W/D

Sie méchten Vertriebserfolg aktiv gestalten, lhr Team weiterentwickeln und
Verantwortung fir eine wichtige Vertriebsregion Gibernehmen? Bringen Sie lhre
Stéarken ein und werden Sie Teil unseres Erfolgs.

IHR AUFGABENGEBIET

s Flhrung und Entwicklung des
AuBendienstteams sowie Monito-
ring der Vertriebsaktivitaten

= Verantwortung fiir die Entwicklung
und Erreichung der Vertriebs- und
Umsatzziele in Ihrer Region sowie
Férderung einer leistungsorientier-
ten und konstruktiven Vertriebs-
kultur

m Konsequente Umsetzung und
Sicherstellung bestehender
Vertriebs-, CRM- und Geschéfts-
prozesse

= Aktive Begleitung von Verdnde-
rungs- und Optimierungsprojekten
im Vertrieb

= Analyse von Markt- und Kunden-
potenzialen sowie Identifikation
neuer Geschaftsmaoglichkeiten

m RegelméaBiges Reporting
relevanter Kennzahlen

m Betreuung von Schlisselkunden
und Unterstitzung bei wichtigen
Verkaufsprojekten

m Aktive Zusammenarbeit mit allen
relevanten Fachbereichen sowie
transparente Kommunikation der
Geschéftsentwicklung

DAS ZEICHNET SIE AUS

Mehrjéhrige Flihrungserfahrung im
Vertrieb, idealerweise in der
Baustoff- oder Baunebenbranche

Erfahrung im Umgang mit CRM-
Systemen, insbesondere Sales-
force

Erfahrung in Veranderungsprozes-
sen und der erfolgreichen Einfih-
rung neuer Arbeitsweisen und
Standards

Naturliches Durchsetzungsvermo-
gen sowie die Fahigkeit, Entschei-
dungen konsequent umzusetzen

Unternehmerisches Denken,
Eigeninitiative und Ergebnis-
orientierung

= Ausgepréagte Kommunikations-

starke, Verhandlungsgeschick und
Eigenverantwortung

Sehr gute Deutschkenntnisse,
Fremdsprachen wie bspw.
Slowakisch von Vorteil

Sie schaffen Klarheit, geben
Orientierung und treffen
Entscheidungen

Sie fuhren konsequent, fair und
verbindlich

Sie verstehen Verdnderung als
Chance und nehmen |hre
Mitarbeiter auf diesem Weg mit

Die Entlohnung erfolgt gemaB der KV Stein- und keramische Industrie in der Verwendungsgruppe V,

abhangig von der beruflichen Qualifikation und Erfahrung.

Werden Sie Teil unseres Teams und bewerben Sie sich jetzt
ROFIX AG . z.H. Frau Jacqueline Leitner . BadstraBe 23, 6832 Réthis

Tel. +43 5522 41646-130 . bewerbung@roefix.com

DAS BIETEN WIR IHNEN

= Eine verantwortungsvolle
Position mit hoher Eigen-
sténdigkeit und Gestaltungs-
spielraum

m Direkte Berichtslinie an die
Geschéftsleitung

m Ein abwechslungsreiches
Aufgabengebiet in einem
international tatigen Unter-
nehmensumfeld

» Umfassendes Onboarding
und intensive Einarbeitung

m Attraktives Gehaltspaket inkl.
Firmen-PKW auch zur Privat-
nutzung

m Moglichkeit zur personlichen
und fachlichen Weiterent-
wicklung

Wir sind ein europaweit tatiges
innovatives Unternehmen der
Baustoffindustrie. Mit unseren
Produkten und Systemen sowie
den speziell auf den Kunden
zugeschnittenen Dienstleistun-
gen I6sen wir mit jahrelanger
Erfahrung bautechnische Aufga-
ben.
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