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Werden Sie Teil unseres Teams und bewerben Sie sich jetzt

RÖFIX AG . z.H. Frau Sandra Sauter . Badstraße 23, 6832 Röthis
Tel. +43 5522 41646-130 . bewerbung@roefix.com

Die Entlohnung erfolgt gemäß KV der Stein- und keramischen Industrie in der  
Verwendungsgruppe V abhängig von der beruflichen Qualifikation und Erfahrung.

DAS BIETEN WIR IHNEN�

	■ Eine verantwortungsvolle 
Position in einem dynami-
schen Umfeld mit Gestal-
tungsspielraum

	■ Firmen-PKW auch zur  
Privatnutzung

	■ Garantierte anspruchsvolle 
und abwechslungsreiche 
Tätigkeit mit hoher Eigenver-
antwortung

	■ Wir setzen auf ein offenes 
Betriebsklima mit Wohlfühl-
faktor

	■ Attraktive Weiterbildungs-
möglichkeiten

Wir sind ein europaweit tätiges 
innovatives Unternehmen der 
Baustoffindustrie. Mit unseren 
Produkten und Systemen sowie 
den speziell auf den Kunden 
zugeschnittenen Dienstleistun-
gen lösen wir mit jahrelanger 
Erfahrung bautechnische Aufga-
ben.

IHR AUFGABENGEBIET�

	■ Entwicklung und Umsetzung der 
regionalen Verkaufsstrategie

	■ Analyse von Kennzahlen und 
Reports sowie Durchführung von 
Forecast-Planungen

	■ Erstellung und Präsentation von 
Verkaufsberichten mit KPIs für die 
Geschäftsleitung sowie Ableitung 
von Maßnahmen zur Zielerrei-
chung

	■ Verhandlung und Abschluss von 
Rahmenbedingungen mit strate-
gisch relevanten Kunden

	■ Teilnahme an internen Meetings 
inkl. Vor- und Nachbearbeitung

	■ Führung des Außendienstteams 
und Monitoring der Vertriebsakti-
vitäten im CRM

	■ Unterstützung der ADM in der 
Betreuung der Top-Kunden

	■ Optimierung von Vertriebsprozes-
sen und Identifikation von Effi-
zienzpotenzialen

	■ Sicherstellung der Zusammen-
arbeit mit internen Abteilungen

DAS BRINGEN SIE MIT�

	■ Fundierte technische oder kauf-
männische Ausbildung

	■ Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb 
– mit Führungsverantwortung

	■ Starke analytische Fähigkeiten zur 
datengetriebenen Steuerung von 
Vertriebsaktivitäten

	■ Ausgeprägte Kommunikations- 
und Verhandlungsstärke sowie 
strategisches Denken

	■ Hohe Eigenverantwortung, Durch-
setzungsfähigkeit und struktu-
rierte Arbeitsweise

	■ Hohe Einsatzbereitschaft und 
Reisefreudigkeit

	■ Erfahrung im Umgang mit CRM-
Systemen, idealerweise Sales-
force

Bringen Sie Ihre Stärken ein und wachsen Sie mit uns!  
Wir suchen engagierte Persönlichkeiten, die Freude daran haben,  
Teil unseres Erfolgs zu sein.

VERKAUFSLEITUNG  
WEST M / W / D

FÜR UNSER VERKAUFSGEBIET IN VORARLBERG 
UND TIROL SUCHEN WIR EINE


